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■记者 叶长一 通讯员 小马

11月10日，当延安山区小学的师生
们收到一袋袋儿童衣物、图书、被子毛
毯、文具玩具以及暖水杯等爱心物品
时，校园里顿时响起一片欢呼声。他们
打来电话，向远在千里之外的人民集团
有关人员表示感谢。
人民集团客服部经理朱图东告诉记

者，他们为这批物资整理了好几天时
间，这批物资先是从台州运过来，再汇
聚到人民集团，然后统一发送。
原来，人民电器集团台州销售公司

总经理王远忠因为经常到全国各地出
差，几个月前，他到陕西延安出差，看
到当地几所学校的学生生活学习条件十
分差，一些孩子一年买不起一件新衣

服，更不要说玩具了。回来后，他就一
直想着要为这些学校做点实事。两个月
前，他想到天气渐冷，延安偏远山区的
孩子肯定缺衣少被。当即他发动周边的
亲朋好友、同学、邻居，开展为延安山
区孩子献爱心募捐活动。
两个月里，他走了很多路，打了很

多电话。最后收到衣服约9800件、书籍
3000本、文具玩具650套，还有一些被
子毛毯。王远忠和他的员工们一起加班
加点，总共装了150个麻袋和纸箱，随
后将这批物资运到柳市，委托总部物流
配送中心发往延安。在接到这批物资
后，人民集团总部又添加了20箱计1000
个暖水杯，希望山区学生能在寒冬中喝
到热水。
据了解，这批共计20多万元的物资

是发往陕西省延安市延长县山区小学的。
提起王远忠的爱心行动，人民集团

几名知情者说，其实王远忠经常参加社
会公益活动，2012年，他在当地修桥建
路时，个人出资5万元。而王远忠告诉
记者，他的爱心行动是受人民集团董事
长郑元豹的影响。王远忠2004年加盟人
民电器集团，经商过程中，经常看到郑
元豹带领部门负责人参与社会公益活
动，这让他十分感动，因此他也加入到
了社会公益活动中，以回报社会。这次
“献爱心、助贫困山区学生”的募捐活动
能收到这么多用品，王远忠表示，要感
谢所有支持他公益活动的朋友们。他
说，个人的力量是有限的，只有让更多
的人参与，行动起来，才能将慈善事业
发扬光大。

■记者 叶长一 通讯员 鹿鸣 骄奇

近日，环宇集团在电商换市上又推
出一重磅举措——环宇电工天猫旗舰店
正式上线试运营。天猫店的开业，宣告
环宇电器在天猫、淘宝、阿里巴巴、京
东等知名电商平台实现了全覆盖。
随着互联网+时代的到来，网购已成

为百姓生活的一部分，很多消费者期待
能随时在网上购买到“中国名牌”多种
产品，我市民企抓机遇，拓市场，打造
立体式电商平台。

环宇 实现电商平台全覆盖

当环宇集团管理层了解到全国各地
客商在网上寻求环宇产品时，当即把此
信息进行汇总。为顺应潮流，集团经营
班子积极筹备，将“电商换市”作为集
团转型升级战略的重点予以强力推动、
全面铺开。据了解，环宇在三年前曾借
助阿里巴巴、京东商城平台销售产品。
去年6月始，环宇集团召开了关于电

子商务的专题会议，成立以集团副总裁、
电器股份公司总经理王楚为组长的“电商
换市”领导小组，成员包括集团建筑电器
公司负责人，全国各办事处、各大区销售
副总。集团还邀请了上海、杭州的电商专
家来公司培训，并聘请20人的专业团队，
负责集团电商平台的打造和各地代理商
网店的指导。一年多来，各地环宇电器代
理、经销商，已先后在淘宝网开出25家旗
舰店或普通店铺。
环宇一手主攻大型电力、地产

和新能源市

场，一手狠抓互联网，力推电商换市的
“两条腿走路”战略，并推出系列举措。
据了解，目前环宇在天猫、淘宝店

铺主要经营建筑电器产品，包括漏电断
路器、配电箱、墙壁开关、地插开关、
排插开关等十多个系列40多种产品，以
及电工配件。这些产品多数是中国名牌
产品、浙江名牌产品和温州名牌产品。
该集团副总裁、电器股份公司总经

理王楚表示，环宇发力电子商务，既满
足了市场需要，也展示了环宇品牌。

兴乐 构筑三大立体型电商平台

其实早在2010年，兴乐集团就成立
的“兴乐易购”，这是兴乐第一个电商平
台。2013 年线上交易额达到 3000 万
元，同比增长了近 200%，在浙、苏、
沪、皖、闽、赣等省市已经颇具影响
力。为此，公司决定将“兴乐易购”作
为兴乐电商事业的龙头，率先做大做强。
目前，兴乐集团已有三大电商平台
——“兴乐易购网”、“电气材料网”、
“山海之味”网上商城，构筑了立体型的
电商运营平台。
据了解，兴乐集团也是顺应市场需

要，抓住机遇，针对物流支撑资源不足
的短板，该集团董事长虞文品当机立
断，投入巨资，打造三大电商平台。虞
文品在一次与乐清市领导交流时，还算
了一笔账，“乐清作为‘中国电器之
都’，每年坐拥2000亿的电气产品交易
额，如果电气材料网只要拿下5%的份额
就是100亿元销售额！”
今年的3月26至30日，以“文创+
电商”为主题的2015温州国际时尚文

化创意产业博览会在温州国际会议展览
中心举行，兴乐集团旗下两大电商平台
“兴乐易购”和“山海之味”应邀参加了
展会。五天的展出，“兴乐易购”和“山
海之味”成为展会上的一道亮丽风景线。
展会上，“兴乐易购”智能家居、一

站式装修、O2O电商模式三大亮点吸引
了众多参观者驻足观看。通过现场触摸
一体机体验兴乐易购网站，引起了参观
者浓厚的兴趣，很多人当场表示加盟合
作意向。而作为温州本土的特产网购电
商平台——“山海之味”也成为了展会
的一大焦点。
兴乐易购还致力于为消费者创造一

个线上线下无缝融合的家装体验购物平
台，其全新的O2O模式在很大程度上解
决了家庭装修中存在的 价格不透明、产
品不安全、售后没保障等痛点和难点问
题，真正做到装修“零负担”，省心、省
力、省时更省钱。
据悉，目前我市像正泰、天正、人

民等龙头企业，已纷纷抓住机遇，拓展
市场，在互联网+时代，企业高层不但顺
应市场发展需求，创新理念，敢于打破
传统营销模式，结合企业实际，构
筑立体式的电商平台，使企业走
向国际。
打造立体式的电商

平台，已成为民企拓
展销售的新渠道，更成为民企
发展的助推器。

本报讯（通讯员 韩君） 11月11日
晚，正泰电工妇联举办了一场别开生面
的交友联谊活动——“缘来是你，相约
正泰”交友联谊晚会，来自各部门的43
名单身青年参加，还吸引了广大亲友团
和员工现场观看。
正泰电工妇联一直重视解决青年员

工的后顾之忧，每年七夕、双十一都开
展各种联谊活动。今年的联谊活动更是
在总结往年经验的基础上加以创新，没
有了老套的自我介绍环节，也没有沉闷
的相亲桥段，而是以游戏为主，中间穿

插情歌对唱和魔术表演，增强了趣味
性。晚会在一首《幸福恋人》的情歌对
唱中拉开。
接着是“心有灵犀”、“积少成多”

等一组游戏，在互动中彼此加深了解，
最后，当主持人宣传“向心仪的女生献
花”后，男嘉宾就走向心仪的女生献
花。如果女嘉宾接受花，那么他们将成
为有缘男女。
在大家的共同见证下，最终，现场

8对青年成功牵手。

乐清籍企业家斥资兴建的豫中地区
首席一站式购物广场——平顶山中心
城·奥特莱斯近日已进入施工阶段。商
业嗅觉特别灵敏的乐清老乡，千里之外
闻讯后，纷纷组团到平顶山项目实地一
看究竟。
在兰州经商数十载的蒲岐籍侯先生

前日连夜“飞”抵鹰城平顶山，对项目
产生浓厚兴趣，表示要“大批吃进”。
在武汉经商多年的乐清商人吴先生近日
将约上朋友，一同前往平顶山。在平顶
山销售我市电缆产品已有20个年头的
陈女士，在得知该项目为乐清人投资时
坦言：“中兴路商业氛围浓，是不可多
得的好地段。”据悉，有的乐清商人当
场签订认购意向协议。
据了解，该商业中心位于平顶山市

区最为核心区域——中兴路，全长约1
公里，由新时代广场、中心美食街、奥
特莱斯广场、电商体验中心四大板块组
成。设计由“南派”专家战略策划思想
的戴欣明专家团队主刀，注入“人文—
自然—艺术—科学”之理念；施工单位
则是从事过北京奥运场馆“鸟巢”

建筑的北京城建道桥集团承建。由于是
地下商业街区，施工方采取国内先进的
“逆作法”工艺进行。该工艺具有恢复
路面交通快、对路面交通及周边建筑物
（特别是邻近街面的中心路小学）安全
影响较小的特点，不影响沿路人们的工
作、生活、学习。
投资方上海群策投资发展有限公司

是一家专业从事投资开发的民营企业，
建设中的平顶山中兴路地下人防商业街
项目集购物、休闲、娱乐和城市防空为
一体，总建筑面积11万平方米，计划
分3期建设，总投资逾10亿元。一期
500多个店铺分布广场左右。建成后，
将大大提升城市消费格局，创造税收，
增加就业，而且能彻底解决人车分流，
地下地上融会贯通，改善交通环境和商
业环境。公司负责人黄先生称，“群
策”就是要弘扬“群策协力”之发展理
念，打造中原之中的“万达”，引领国
际潮流，让消费者享受集体验化、特
色化、休闲娱乐餐饮一体化的购物服
务。 (陈文）

抓机遇 拓市场

我市民企立体式打造电商平台 乐清商人斥资10亿
打造平顶山地下商业巅峰之作

正泰电工妇联“牵线搭桥”
8对青年成功牵手
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20多万元物资送往延安山区小学
人民集团销售精英爱心行动暖人心

本报讯 (通讯员 徐繁) 日前，天
正电气技术系统为提升技术人员知识技
能，强化业务能力，先后在天正两地园
区组织多场针对公司技术业务工作的内
部培训会。
8月31日，天正电气科技管理部借

修订原工艺技术条件之机，组织了一场
关于低压电器设计与生产中冲压件工艺
知识的系统培训。内部讲师以图文并茂
的形式向参会人员充分、形象地展示了
冷冲压工艺的各种设计准则、术语、注
意事项以及常见各种冷冲压金属材料相
关国家标准等内容。在讲解设计准则及
注意事项时，对其涉及的相关附带知识
重点深入地展开介绍，同时还运用图片
对比的形式，给予参会人员清晰说明，
使原本枯燥的课堂知识变得轻松许
多。
7月份，天正电气科技管理部联合

质量管理部认证办等部门就进一步减少
历年3C检查中因技术类原因而导致的
不合格案例进行了一场问题统计及分析
的培训会。会上，科技管理部的内部培
训讲师针对每一项技术类出现的不合格
情况都进行了深入剖析，找出问题产生
的根源，并结合国家3C具体检查要求

文件及条款，一一对应说明，使参会人
员迅速了解和重温了之前此类不合格发
生的症结所在。
部分参会人员表示，通过这几次的

专题培训，使自身对国家的3C年度审
查、冲压件工艺知识等领域有了更全
面、更深入的了解，对未来进行产品设
计及零部件质量控制将会有很大帮
助。
据悉，举办系列技术能力提升培训

早在今年年初就做了详细的内部培训计
划，此需求也是来自于各技术部门结合
自身业务未来发展而提出的。后期技术
系统还将就机械制图、塑料件工艺知识
等进一步开展相关培训活动。

找症结 对案例 抓专业
天正技术系统开展全方位培训


