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教育培训
●学机械模具到春华教育
CAD 机械制图 pro/e三维制图
UG模具设计 62725595
●乐清市春华教育2015年乐清市
事业单位培训10月31日新班开班了！
报名热线：18067767773 钱老师

●终身学习 电大相伴提供各类本、专科
学历教育,非学历培训 政府补助 方便实惠

欢迎报读 项目合作！咨询热线：62525033

13867775203，地点:建设东路乐清电大一楼

●博奥会计速成班、提升班、真账实际
操作班，高级会计师一对一手把手教
地址：汇丰路15705775855

综合信息
●乐清市地税局偷税举报
电话62575000
●招聘安力家电业务员13857705688

房产中介
●万豪地产乐清中驰店 热线：61661999

让“需要”变成“想要”

乐清人开发
场景购物“百宝香”
已获两轮数千万元估值投资

消费者将购买的黄金放在指定机构
里保管，无须缴纳保管费，还可以享受
“金生金”的预期收益。虽然眼下国际
金价走势纠结，但无论是银行还是其他
黄金投资机构都没闲着，这次他们盯上
的是投资者手里已有的黄金。

100克金条存一年后变106克

浙江一家投资公司近日发布一款黄
金宝投资产品，投资者把现有的投资金
条或金饰品存放到该公司平台，经鉴定
后入库，相当于租给平台，可以随时提
取。拿到这些黄金后，该公司利用自身
渠道盘活这笔资产，使得投资者享受额
外收益。
“我们与银行、券商合作，由他们
负责运作这些黄金，控制风险，并提供
稳定的回报。”该公司董事长盛相中说。
不过，这里的回报不是现金，而是

黄金。举例来说，投资者把100克投资
金条租给平台，不管金价如何波动，一
年后可以拿到106克黄金。不满一年则
按实际出租天数计算，如出租半年，则
最终拿回103克。
据介绍，该产品适用于所有黄金产

品，不管从哪个渠道购买，只要鉴定合
格均可入库。只不过金饰品入库后会加
工成投资金条，所以投资者最后拿到的
是对应重量的投资金条。

银行也在存量黄金上动脑筋

无独有偶，一家股份制银行近日也
推出了类似的产品。投资者在银行网点

柜台通过预付款的方式购买该行标准金
条，在到期提货日后，即可获得以投资
金条计算的本和“利”，购买克数越
大，“利”越高。
例如，投资者支付等同于100克投

资金条的购买价格，延期提货，1年后
对应的延期提货补偿为2%，即客户到
期获得的金条克重增加了2克，这2克
黄金就是“利”。另外，投资者还可以
根据到期提货日当时市场情况决定是否
回购。
中国黄金协会在其发布的《中国黄

金行业社会责任报告》报告中披露，中
国民间的黄金储量约为6000吨，这部
分黄金目前大多沉睡在千万个家庭的首
饰盒或者保险柜里，只能靠金价不断上
涨才能保值和增值。
当然，必须提醒的是，选择上述产

品，并不意味着投资黄金稳赚不赔，假
设金价下跌幅度过大，达到或者超过设
定的预期收益，投资者同样会面临本金
损失。
中华元智库创办人张庭宾表示，投

资黄金一定要想清楚为什么投资黄金。
在目前的经济运行情况下，黄金和白银
配置有一个很大的必要性，一个是对冲
人民币贬值的风险。 据都市快报

本报讯（记者 张孟涛）昨日，2015
年中国豆制品行业高峰论坛在雁荡山举
行，来自全国各地的43家优秀豆制品企
业负责人参加论坛。
论坛围绕“豆制品企业如何在当前

中国经济下行压力较大、面临产业转型
升级下，实现豆制品行业的突围”进行了
探讨。中国农业大学食品科学与营养工
程学院党委副书记郭顺堂首先作了题为
《大豆拉丝蛋白的功能特性及应用展望》
的讲解。随后，企业代表、专家学者纷纷
发表各自的观点。
论坛上，本土企业百川生物科技有

限公司的“植物拉丝蛋白”受到了与会人
员的一片赞誉。植物拉丝蛋白是植物蛋
白质经特殊工艺生产加工，而形成的具
有类似肌肉纤维质感的纤维状植物蛋
白，又名“仿真肉”，可取代高脂肪、高热
量的肉类食品。

“我们百川的大豆拉丝蛋白选用国
内优质非转基因大豆蛋白为主要原料，
经自主创新的专业挤压膨化设备生产而
成，解决了豆制品的‘豆腥味’难题，因其
优越的性价比，赢得了市场的认可。”百
川生物科技有限公司董事长陈彪介绍，
去年，百川销售额达3亿元，而今年，因其
在休闲豆制品行业销售市场的打开，预
计销售额可达6亿元。
另悉，10月28日，百川的植物拉丝

蛋白系列产品被中国食品科学技术学会
专家鉴评为“对促进我国国民营养的改
善具有重要意义，产品前景好。”
百川生物科技有限公司为乐清本土

企业，创于2008年8月，总部位于雁荡山
风景区内，是集大豆拉丝蛋白、大豆蛋白
肉、餐饮豆制品的生产、销售与研发于一
体的高科技民营企业。

图书也能论斤卖？近日，宁康东路联华超市门口，就有人摆起了书摊，论斤卖
书。一斤15元，来买的人还不少。记者称了两本，原价150元的书，称后支付了
57元。摊主介绍，书按斤卖相当于2-6折。 记者 刘丽娟 摄

图书也论斤卖

中国豆制品行业高峰论坛在雁荡举行

本土企业产品获赞誉

100克投资金条存一年后变106克

投资机构盯上6000吨“沉睡”黄金

新华社北京11月13日专电（记者
王敏）中国有色金属工业协会12日在京
首次发布铜、铝产业景气指数。2015年
10月中色铜、铝产业景气指数均在“偏
冷”区间，行业下行压力依然较大。
据悉，此次指数发布是继2014年4

月发布中经有色产业月度景气指数以
来，首次发布的单个金属品种月度景气
指数。指数把产业经济运行状态分为
“过热、偏热、运行正常、偏冷和过冷”
5个级别，指出铜价低位震荡，消费疲

软，短期需求难有起色；铝冶炼行业深
层次矛盾犹存，未来走势仍不乐观。
中国有色金属工业协会常务副会长

任旭东表示，铜、铝是重要金属品种，
以后有色协会将定期发布铜、铝景气指
数，研究编制铅、锌、钨、钼等金属品
种的景气指数，逐步完善有色金属产业
的景气指数体系。
任旭东还介绍，今年1月至9月，有

色金属工业生产平稳运行、投资增幅回
落、市场价格疲软、企业效益下滑。10

种有色金属产量为3824万吨，同比增长
9％。1月至10月，国内铜、铝、铅、锌价格
分别比去年同期下降15.5％、7.7％、6.3％
和0.2％。
据协会初步预计，2015年有色金属

工业增加值增长9％左右，10种有色金
属产量将超过5100万吨。有色金属市场
的调整还将持续一两年，这将对有色金
属价格、企业经济效益及固定资产投资
回升构成相应的压力。

有色协会发布铜、铝产业景气指数
均在“偏冷”区间

■记者 刘丽娟

提起“特宝贝”，很多乐清
人都知道，它是乐清的一大电商
品牌，专营母婴用品，由年轻的
“85后”高巍于2010年创立，
不仅有自己的“特宝贝”商城，
并在天猫、淘宝、京东、苏宁、
国美的网站上都开出了“特宝
贝”旗舰店。在2012年天猫数
据统计中，“特宝贝”在同类产
品中曾创下过全国第五、浙江第
一的好业绩。
最近，高巍又有大动作了，

他创建了一个名为“百宝香”的
APP，上线仅两个月，已获得
了来自北京黑马资本、集结号资
本两轮数千万元估值投资。

“百宝香”主打童装场情式购物

“百宝香”有什么魅力，能获得资本大
鳄的关注？
昨日，记者也下载了一个“百宝香”。

这是一个销售童装的APP商城，但与普通
的购物商城相比，这里显得很“小清新”，
第一眼看到的不是商品，而是一个个情
景。
“缤纷童年像糖果”、“美丽田园 朵朵
花开”、“妈妈我想快点长大”、“小兔子乖
乖 把门儿开开！”、“二胎政策放开你准备
好了吗？”⋯⋯一个个场景或甜美、或温
馨、或写实，再配上美图、场景表述的美
文、可爱的童装模特、漂亮的衣服，确实有
让“剁手党”们马上购物的欲望。
提起这个创意，高巍说，他只是想把

客户“需要”变成客户“想要”。以往，不少
人网上购物，大多是想到买什么商品，然
后再去各大平台搜索，看哪个排序销量最
大的，热度最高的，最后再看看评论，决定
是否购买。“像iPhone6这种标品还好，但
像非标市场，如童装、女装，你一搜爆款，
搜出来就是几样东西。”高巍认为，现有的
电商平台，大多只满足了客人“需要”购买
的诉求。
高巍介绍，场景购物模式，就是不一

定你想好要买什么东西，更多的是通过浏
览一个生活应用场景发现在这个场景下
你需要的宝贝，产生情感与需求共鸣后达
成交易。对于奶粉、纸尿裤这些标品，用户
肯定知道该如何选择。但对于非标品，用
户其实并不知道自己的孩子在派对上可
以穿哪些礼服，满周岁的时候要穿什么样
的衣服。“百宝香”就是通过场景，让妈妈
们能最快速地发现真正想要的且物美价

廉的童装、童鞋以及其他母婴商品。
“最近经常下雨，消费者可能会想下
雨天有哪些雨靴可以选择，那么我们就给
他布置成一个场景。”高巍说，这几天他们
就上了一个下雨天的专场，里面可以看到
很多可爱的鞋子、帽子、雨衣、防水背包等
商品，这个时候消费者就会发现在这个下
雨天的场景下我想要这些宝贝。
他还举了个线下的例子，一个台灯放

在批发市场就是一个孤零零的台灯，但是
宜家是把它放在一个书房场景里面，这个
时候你看到这个台灯的使用场景是不一
样的，然后你可能连桌子书架等周边的商
品都买了，因为它是一套的。但你在买台
灯的时候其实并没有想到去买个书架，只
是因为你看到这个场景的时候觉得很好。

探索移动端营销方式

将PC端的营销做得驾轻就熟后，随
着移动手机购物的增多，近年来，高巍将
更多的精力投入到了移动端营销方式的
探索。
“刚开始在各大电商平台开店的时
候，我们是靠标品带来红利的。但到了去
年，像奶粉之类的标品利润越来越薄。”高
巍明显地感觉到，在平台上大家的价格战
打得太厉害了，且引流的成本越来越高。
于是，2014 年底，他创立了新项目
——“百宝香”，专门做0-12岁童装等非
标品，并对营销方式进行创新。这一场景
购物模式一推出，就受到了业界的关注和
好评，也引来了资本大鳄的目光。目前“百
宝香”已有微信版、安卓版、苹果版，各大
应用商店均可下载。
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