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■记者 郑剑佩 文/摄

谈到珐琅珀金画，必要提到黄灵燕。
这个貌美手巧的美女大师，用30年的不
懈努力和执意追求，不仅让这门指尖技
艺得到传承和发扬，也吸引大量投资者
的目光。
“珐琅”即景泰蓝，因为使用的是“珐
琅釉”，故有此称。珐琅珀金画是景泰蓝
艺术的一种创新技艺，由中国工艺美术
大师张同禄研制开创。珐琅珀金画是将
景泰蓝以金、银、铜为胎器平面化，制成
一种可大可小、可方可圆的挂画、大型壁
画，可作为摆件装饰，还可以作为高档家
具的平面装潢，色彩艳丽、富丽堂皇、惹
人喜爱。在我市，黄灵燕是目前唯一从事
该品种的艺人，而在全国，珐琅珀金画也
属于极为稀少的工艺品种。
千里之外的珐琅珀金画结缘乐清，

与黄灵燕的执着有着密不可分的关系。
1986年，黄灵燕到北京看望在那里

做电气生意的丈夫。一天，她去逛王府井
工艺美术商场，被珐琅珀金画富贵大气
的艺术魅力深深地吸引了。这让从小就
喜爱艺术的黄灵燕兴奋不已，决意要学
习这门技艺。几经周折，黄灵燕拜被誉为
“中国景泰蓝第一人”的“珐琅张”——中
国工艺美术大师张同禄为师。
2008年，黄灵燕结束“北漂”生活学

艺归来。一次偶然机会，村干部来到黄灵
燕家里做客，看到珐琅珀金画后觉得非
常美，称有一种皇家宫廷艺术般的高雅
贵气和神秘华美的特色。在随后的展出
中也受到很多人的喜爱。尤其是在2009
年的温州博物馆展览中，珐琅珀金画受
到热捧。2010年，在杭州精品博览会上，
很多杭城市民驻足观看珐琅珀金画。
几场展览，黄灵燕不仅收获喜悦，也

收获了信心。2010年，她在杭州请了10
多个员工开设门店，首次销售珐琅珀金

画。初来乍到，黄灵燕的作品有市场，但
作品价位很低，4个月就亏了10多万元。
黄灵燕开始意识到，继续经营会把本钱
亏光，她果断结束了杭州的生意，重新在
老家柳市象阳开设门店。在象阳每年利
润10多万元，只能养家糊口，想多赚钱
却很难。
黄灵燕潜心创作，等待机会。2013

年，黄灵燕等来了人生中第一场机遇。当
时，中国邮政发行一组景泰蓝的邮票，其
中她创作的《天鸡尊》也在里面。北京的
客户找到黄灵燕，下单 1000 幅《天鸡
尊》，每幅均价800元。黄灵燕找了20多
个人帮忙创作，连她的父母都上阵帮忙。
当年5月，作品全部如期交货。
6月，北京另一个客户向黄灵燕订购

600幅珐琅珀金画。黄灵燕把握住了几个
订单，均如期交货，让她在北京赢得了好
名声。
同年10月份，黄灵燕的事业步入高

峰。她与师傅张同禄合作，在北京成立珐
琅珀金画艺术中心，成为国内首家能批
量生产珐琅珀金画的艺术中心。还与北
京荣会文化传媒公司合作，所有设计出
来的产品由该公司旗下的画廊和营销店
销售。2000幅《水浴观音》、1000幅《锦绣
前程》⋯⋯黄灵燕的作品开始批量走向
市场。
“依托传媒公司，销售逐年递增，解
决了公司销售后顾之忧。”2014年，黄灵
燕在京工作室的销售额达到500多万
元，各种题材作品受到收藏者的青睐。
不久前，又有商家向黄灵燕预定100

幅《百鸟朝凤》作品。而她设计的《锦绣中
华》样品刚出来，就有商家下单了。
如今，珐琅珀金画已逐渐被市场认

可，也受到越来越多收藏家的欢迎。不
过，黄灵燕一直在思考珐琅珀金画的传
承问题。她希望能有更多的青年融入这
支队伍，传承这门手艺。

新华社杭州11月12日专电（颜之
宏、商意盈）记者近日从浙江省金融办了
解到，最近出台的《关于促进小额贷款公
司创新发展的意见》，扩大了小贷公司的
股东持股比例，对浙江省内小额贷款公
司的股权结构和“支农支小”资金配置方
面做出指导性调整。
据了解，在《意见》出台之前，浙江省

小额贷款公司的出资配比是：大股东不
得超过总股本的30％，小股东不得超过
总股本的10％，在《意见》出台之后，大股
东持股比例可扩大到45％，若持股人为
上市公司，其可持股份可达到65％，小股
东的可持股比例也将增加到20％。
“扩大小贷公司的股东持股比例，一

方面可以提升大股东出资的积极性，另
一方面也可以解决部分小股东在面临短
期资金困难时难以向大股东出售其股本
的困境”，浙江省金融办相关工作人员
说。
此外，《意见》还进一步对浙江省小

贷公司的贷款对象作出规定：小贷公司
投向单户100万元（含）以下的小额贷款
和500万元（含）以下的涉农贷款不得低
于贷款余额的70％，各设区市主城区小
贷公司前述比例不得低于50％。鼓励小
贷公司根据目标客户群体实行差别化利
率定价，逐步降低融资成本，加大惠农惠
企力度。

■记者 刘丽娟 吴赉仪 郑剑佩

昨日0点，2015天猫“双十一”大促正
式结束，“双十一”全天交易额达到912.17
亿元。记者从阿里巴巴集团获悉，截至11
日23时，乐清人天猫“双十一”网购额就
达到了1.49亿元。今年“双十一”，乐清人
的消费额在全国县市消费榜中挤进前十，
名列第七。
今年“双十一”乐清人在网上买买买

的同时，乐清电商企业也分得了一杯羹，
与往年“双十一”商场、超市门庭冷落相
比，今年乐清一些实体店也是人头攒动、
火爆异常。实体商家也抓住“双十一”购物
节大做促销，吸引了大量客流，销售量倍
增。“双十一”已成为线上线下共同狂欢的
节日。

乐清电商收获颇丰

昨日上午，兴乐易购的负责人李娟看
到“双十一”的销售表，面露喜色。大量的
订单等着打包发货，她向公司申请从其它
部门调来了四名员工帮忙。
“昨天，我们平台仅电器一类产品，销
售额就达到了600多万元，订单量比平时
多了200%，与去年的‘双十一’相比，也增
长了25%。”李娟介绍。
此外，今年兴乐易购还推出了网上整

装优惠15%的促销活动，“双十一”当天，
就收到了12个客户的整装订单。“这些客
户大部分是乐清本地的，有3名是永嘉
的。”李娟介绍。
今年“双十一”的大收获，李娟认为，

主要是兴乐易购经过几年的发展，知晓率
不断扩大，客户不断增多。另一方面，今年
以来房地产市场的回暖，使装修行业迎来
了发展契机。今年初，兴乐易购就将业务
从原来单一的卖电器产品，延伸到家装的
整个产业链。
除电商平台外，乐清的大小卖家们也

在这一天收获了比平时更多的订单。
“‘双十一’当天我们接到了200余个
订单，实现销售额10万多元。”铁枫堂电
商部经理刘静介绍，与平时相比，接单量
增加了近10倍。
温州顶尖网络有限公司代理销售的

“卡尼贝儿”玻璃奶瓶在“双十一”当天接
到了5000多单，是平时的5倍多。

实体店也“疯狂”

“太火爆了，这个‘双十一’的业绩大
大出乎我们的意料，一天就完成了一个月
的销售任务。”昨日，浙江汇丰家电有限公
司销售负责人陈赵敏介绍，该公司今年
“双十一”当天的销售业绩同比增长了3
倍，与业绩较高的国庆和元旦等节假日相
比，也要高出50%以上。
今年“汇丰”对“双十一”非常重

视，通过线上宣传，还主动出击，邀约
家装业主，上门送邀请卡和红包。还进
行网上比价，90%以上家电的价格和网
价同步，吸引了不少消费者。陈赵敏介
绍，“双十一”当天该店的电视、冰箱等
最受欢迎，买得最多的是一位来自虹桥
的客户，一单买了15万多元。
“‘双十一’这个时间节点很好，

处在国庆和元旦这两个家电消费高峰中
的一个空窗期，我们推出网上比价、送
礼品等活动，把客户引流到实体店。”宏
美家电清远路店店长范阿福介绍，今年
“双十一”该公司清远路店刷新了开店来
的单日销售纪录，销售额同比增长了4
倍。
11月11日，乐联商贸有限公司旗下

的26家联华超市人气爆棚。“双十一”
的打折促销活动，吸引了大量民众前来
抢购生活用品,该公司当天的生鲜销量同
比翻了四番，百货类商品同比翻了三番。
“乐联商贸”副总经理胡耀星介绍，
今年是他们第一次做“双十一”活动，
推出了百货享5-8.5折、生鲜特价的优惠
活动，消费者的热情远远超出了预期，
特别是大米、香菇、核桃等三款货品的
单日销售额均突破10万元，其中单日大
米销售了80吨，直接卖断货，羊肉卖出
了40头羊的量，是平时的5倍。
胡耀星表示，原来对“双十一”不

是特别重视，今年尝到甜头后，接下来，该
超市将在日常促销的基础上，多在“双十
一”、“双十二”等电商购物节上做文章。
“双十一”当天，乐清银泰里也是人头
攒动，不少消费者一边拿着手机，一边穿
穿衣服。线上线下的融合，让银泰人气在
“双十一”当天爆棚。乐清银泰企划部经理
张玲介绍，当天乐清银泰的客流量达到4
万人次，销售额创下今年以来的新高，比
“五一”假期甚至高出一倍多。
今年“双十一”，银泰打出了“银泰

天猫价、天猫银泰货”的口号，实现线
上线下同款同价，消费者如果发现网上
价格便宜，可以获补差价。“当天早上，
就有两个顾客在网上查到价格更低，我
们马上给补了差价。”张玲介绍，为了让
顾客放心买，这次他们还推出了30天退
换货服务。只要货品不影响二次销售，
30天内都可以无理由退换货。为了方便
柳市、虹桥等地的客人来购物，还推出
了免费大巴接送服务。

快递收派量是平时两倍

“3万多件商品‘双十一’当晚全部按
时派发。这个星期收派货物预计超35万
件，是平常的两倍。”12日下午13时 50
分，申通快递乐清总部副总张德来不及吃
午饭，忙着协调人员和车辆。前几天 ，张
德着手“招兵买马”，新增8辆厢式货车，
招聘30多名临时人员，成立20多人的机
动队，并把后勤和行政的80多人调到一
线，一线工作人员增至300多人。
另外，在操作流程上也进行了调整，

从平常的18时至20时收货，调整为11时
至22时。同时，张德还联系老顾客，尽量
做到错峰发货。“这两天乐清发往外地的
商品很多，是收货高峰期，预计接下来的
一个星期是派发高峰期。”张德介绍，由于
预算准确，能做到当天货物不滞留。
在中通快递乐清总部仓库内，商品装

车后运往全国各地。备战“双十一”以来，
中通快递厢式货车增至12辆，增加50多
人。“今天上午出车9辆，下午还要再出5
辆。”中通快递乐清总部负责人蓝先生介
绍，每天有3万件商品收派，是平时收派
量的两倍，由于前期准备充分，收派工作
正常运行。

天猫“双十一”
乐清人花了1.49亿元

线上线下商家也获丰收

30年坚守
让“珐琅珀金画”走向市场
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黄灵燕在作画。

浙江扩大小贷公司股东持股比例
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申通快递的快递员被包裹“包围”。 记者 郑剑佩 摄

联华超市排满等待结账的消费者。通讯员 胡耀星 摄


