
责任编辑 郑望喜
2014年6月5日新闻热线 61116222 天下乐清人

马林法曾在商海几经浮沉。上世纪80
年代初期，从大荆镇贫困农家走出的马林
法靠做布料生意成为当时为数不多的万元
户。此后，才20出头的他招工人买设备办
起了纺织厂，曾风光一时，但后来因为信
息闭塞、管理不善，不到4年时间纺织厂
倒闭，才25岁的他成为一无所有的穷光
蛋。
上世纪90年代，马林法东山再起，靠

包柜台与做皮草服装加工赚了 200多万
元。怀揣巨款的马林法当时盘下了一家饮
料厂，结果因食品质量事故，再一次赔得
倾家荡产。
1998年，时年38岁的马林法转战贵

州盘县，再次开始了从无到有的创业道
路。从承包当地的百货商场起步，以小博
大，从赊销开始，很快开了第二家、第三
家商场。随着企业越做越大，马林法对企
业的管理越来越觉得力不从心。为了不重
蹈覆辙，2001年，时年41岁的马林法到
清华大学学习工商管理。学成归来后，马
林法开始把公司人事、管理等流程重新梳
理、规划。此后，他的公司进入了高速发
展期，每年发展一家分公司，用13年的时
间，马林法几乎垄断了当地所有的百货业。
企业做大后，马林法组建了恒远意通

集团，集团下属15家分公司产业涉及百
货、房地产、商业综合体、高级酒店、休
闲娱乐等诸多领域，拥有员工3000多人。
马林法成为乐清籍在黔企业家的领军人物
之一。
“百货业是我的品牌，酒店业是我的平
台，商业地产才是我未来发展的主要方
向。”马林法说。2007年至2013年，马林
法从贵州凯里金泉国际新城的房地产开发
项目开始，又在贵阳市白云区投资筹建超
五星级“玉蓉庄”度假酒店，总投资7亿
多元。建成后的玉蓉庄酒店将成为贵阳最
高端的度假胜地。
2012年，马林法在清镇市启动了城市

综合体建设等3个项目，这个集购物、娱
乐、餐饮、酒店、文化等功能于一体的大
型综合体是贵州省打造的“100个城市综
合体”中的一个，项目总投资30多亿元，
预计2015年建成后投入使用。
几经沉浮的马林法，用十几的年间完

成了一个资本市场的创富神话。

据不完全统计，在贵州经商创业的乐清籍人士有18000多人，其中绝大多数人从事机电商贸、百货服装等
行业，他们所经营的机电产品占据了贵州省机电贸易市场的半壁江山。
如今，完成了原始积累后的在黔乐商，将事业的触角伸向了更多的领域。乐商不但能准确地进行市场定

位，而且能够迅速地适应多变的市场环境，及时调整自己的产业方向，吃苦耐劳，敢为人先，为社会创造财
富，并成为各自领域的翘楚。这些在黔乐商是推动地方经济发展、促进行业整体前行的有力保障。
穷则独善其身，富则兼济天下，成功后的乐商不忘反哺社会，在贵州当地的各种社会公益事业中，总是有

乐商慷慨解囊的身影。

陈景帆1989年9月到贵阳打拼，从最
初一间小小的电器店到如今庞大的多元化
产业，一路走来，他具有前瞻性、灵活多
变的商业战略，总能比别人更早地发现商
机、把握机遇。
20年前，初到贵阳的陈景帆从开电器

门市部到代理名牌电气起步，这使他年纪
轻轻就掘到了创业的第一桶金。
陈景帆并没有满足现状。“任何行业都

有兴衰期，应该注意成长的风险，并及时
注意规避。同时要抓住身边的商机及时出
击。”他说，市场上的商机很多，但不是每
一个项目都适合，要精心筛选，请专家论
证并反复权衡。一旦选中，抓住机遇果断
出击。
2002年，贵州的房地产和矿业进入快

速发展时期，陈景帆毫不犹豫投入其中，
迅速积累了大量资金，但在巅峰期，他又
果断退出。他的朋友不理解他为何在形势
一片大好之下选择离开。“越是高收益的行
业越意味着高风险，国家政策瞬息万变，
要见好就收。”从房地产行业全身而退的陈
景帆此时悄然布局金融行业。
2011年，由陈景帆发起的小额贷款公

司——贵州景腾投资担保有限公司成立，
赶上了小贷公司发展的黄金期，小贷公司
里的资金为贵阳经济发展起着助推作用。
2012年，随着贵州省“东茶西进”战

略的推进，陈景帆认为贵州茶产业的做大
具备了天时、地利、人和的优势。他成立
乐陶农业科技发展有限公司。当年11月，
位于花溪区黔陶乡的万亩生态茶园开工建
设，这项总投资1亿元的生态农业项目是
陈景帆近年来最大的投资手笔，建成后将
是贵州最大的茶园，主要生产有机绿茶和
高档红茶。
“很多人不解，投资这么大规模的茶
园，前3年只投入没有产出，而且投资农
业见效很慢。但除了茶叶生产加工外，可
衍生出很多的服务，发展生态旅游观光、
休闲体验、科普培训、茶产品交易、茶文
化交流等，我还打算增建羽毛球俱乐部、
高尔夫练习场和度假中心，把生态产业园
打造成综合立体的实体项目。”陈景帆说。
陈景帆领导的中泰集团现有员工200

多名，年产值1.3亿元。目前陈景帆正关注
无人飞机项目，接下来准备将军用无人飞
机民营化，应用到测绘等行业，那将是他
下一个投资的领域。

陈景帆：
建立多元化产业

28岁的林淑桢脸上的稚气还未完全脱
去，但是与他接触后，他的沉稳与干练及
事业上取得的成绩让你不得不对这位年轻
人刮目相看。
林淑桢是柳市镇黄华人，2004年他考

上贵州大学机械工程学院，并以优异成绩
保送研究生。
2010年读研二时，林淑桢利用自己所

学的机械设计专业和父亲所给的80万元启
动资金开始创业，创立了贵州汇科电器有
限公司。创业初期他身兼多职，从产品设
计开发、生产、销售都一肩挑。
“刚开始一直亏损，因为产品无论从质
量还是知名度都与其他企业存在差距，那
时我尚未毕业，还要兼顾学业，无法全身
心投入，每天还要处理管理、生产和销售
上出现的很多问题，有些力不从心。”从事
高低压成套设备的生产销售第一年，公司
的销售额才二三百万元，这让林淑桢饱尝
创业的艰辛。
但是他并没有就此却步，而是沉下心

去分析问题的所在，与员工进行大胆的科
研创新，应用自己所学的高端技术对产品
设计和生产工艺进行改进，精益求精的态
度让随后开发出来的产品迅速打开市场。
林淑桢说：“刚开始走过弯路，由于定

位不准确，为了产品能打开市场，我和同
行打价格战，但我发现客户并不买账，就
算我价格卖得比别人便宜，也拿不到订
单。后来我通过改善工艺与产品设计，控
制生产成本，产品的质量更稳定，性能更
加卓越，这之后，产品售价可以卖得比同
行更高，但客户反而认定我们公司的产
品。”从那以后，林淑桢就在产品的科技含
量上不断地下功夫，用短短一年的时间，
让自己的产品在贵州电气行业占领一席之
地。
现在林淑桢的公司有员工60多人，去

年公司产值为1200万元。2013年，林淑
桢在贵州购进了70多亩土地开始兴建现代
化的厂房，他将今年的销售目标悄悄地定
到了5000万元。今年第一季度，公司业绩
傲人，销售额已完成了他既定的销售目标。

林淑桢：
研究生创业
英雄出少年

2003年，上海浦东电线电缆集团为抓
住西部大开发的机遇，成立了上海浦东电
线电缆集团贵州有限公司。大学毕业后，
从一名市场业务员起步，用了近3年时间
被提拔为销售部经理的杨国柱，被任命为
法人代表和董事长，奉命来到贵阳开拓市
场，踏出了艰难创业的第一步。
“此前我一直负责云南省的销售，来到
人生地不熟的贵州，我没有一点基础，要
一点一点地打开销售局面实在不容易。”
初到贵阳，公司产品在当地的知名度

还没有，杨国柱除了作广告宣传还要主动
出击。
贵州公司成立初期，包括杨国柱在内

只有5名员工，为了能迅速打开市场，杨
国柱带领员工每天开车到各地的矿山上
跑，推销电缆。矿山均处偏远山区，路途
遥远路况又极差，往往开车七八个小时到
了矿上谈业务接订单，然后又得开车数小
时赶往下一地点。销售、供货、收款、售
后服务要一趟一趟地跑，一年下来杨国柱
车子行驶的里程数达八九万公里。
“贵州的市场其实就是靠这样一点点跑
出来的，那时条件差，开的面包车没有空
调。夏天，车厢里温度有30多度，闷热难
耐，屁股下面的发动机烫得像烤箱一样。”
为了让产品能辐射到贵州各地，他们

将贵州的各县镇都跑了个遍。贵州地无三
里平，路况差得简直比蜀道还难行。“有时
车在路上开，旁边就是万丈悬崖险象环
生，特别是冬天霜冻的日子特别危险，有
一次我们的车子打滑撞在山体上，整辆车
都报废了。随车人员幸运地捡回了一条
命。”杨国柱说就是靠这种锲而不舍的毅力
与吃苦耐劳的精神，将产品打入贵州市
场，第一年的销售收入就达1200万元。
在杨国柱的努力下，2008年，上海浦

东电线电缆集团贵州有限公司斥资6000多
万元将销售型企业变更为集生产、销售和
服务于一体的多元化企业，并在贵州省内
各地州市县都建立了分销机构及代理商。
杨国柱还在高新区成立了浦东电缆集团销
售4S店，以独有的4S店经营模式迅速占
领了贵州市场，并推动贵州电缆行业的发
展。当年即完成销售收入1.2亿元，该模式
还被业内称为电缆行业的4S店，并被不断
模仿。
现在杨国柱下属控股公司有：交联电

缆公司、矿用电缆公司、船用电缆公司等
15家企业，国内外销售公司和办事处200
多家，是以实业投资为主体，外向型、高
科技、多元化的大型综合集团企业。

协办：浙江英博雁荡山啤酒有限公司

马林法:
几经浮沉创神话

乐商在黔开疆拓土 深耕西部大开发

杨国柱：
不辞辛劳拓市场
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马林法：贵州省政协委员、贵州省工

商业联合会副主席、贵阳市温州商会会
长、贵州恒远意通集团董事长

人物名片
陈景帆：贵阳市乐清商会会长、贵阳

市温州商会常务副会长、世界乐清人联谊
总会副会长、贵州中泰集团董事长

人物名片
杨国柱：贵州乐清商会常务副会长、

上海浦东电线电缆集团贵州有限公司董事
长

人物名片
林淑桢：贵阳市乐清商会常务副会

长、贵州汇科电气有限公司董事长

■记者 林一笑


