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华夏银行温州乐清支行、柳市支行

农业银行乐清市支行 浦发银行温州乐清支行

工商银行乐清支行乐清农商银行

建行乐清支行中国银行乐清市支行

■高淑娇 周乘浪

五月五，粽飘香，端午呈祥，一声
问候幸福安康。插艾叶，赛龙舟，喜庆
节日，万水千山粽是真情。
过端午节，是中国人2000多年来

的传统习俗，古往今来，粽子是最为重
要且家喻户晓的端午习俗及标识之一。
农行乐清市支行特推出贵金属新品——
“开运状元粽”以满足广大市民馈赠、
收藏的需求。
细看状元“粽”，实际上它还是一

个“粽”状元，它头冠状元帽，袖里大
乾坤，谈笑翩翩肚，春风喜眉梢。此
“粽”采用Au.999千足金材质，质量
1.5g，历经多重抛光工艺，呈现高贵质

感，360度全方位的3D立体精雕工艺塑
造，令金粽形态栩栩如生，面目笑容可
掬，气定神闲，活灵活现。
“粽”通“中”，亦通“种”，在民
间有“高中、种运”等好口彩。送孩
子，寓意开运“粽”状元，可在六月一
日作为送孩子的礼物，同时也是送高考
学子的首选；送新婚夫妇，粽子谐音
“送子”，表达长辈对新婚夫妇的美好祝
愿；送朋友、送闺蜜，亦可播“粽”好
运气。
据了解，即日起至6月3日，原价

1196元的“开运状元粽”享受活动特惠
价796元，目前已有广大新老客户前来
预订购买。
（详询乐清农行各网点）

信用卡分期业务是各大银行针对小
额贷款业务的一种创新产物。它为出现
临时性财务障碍、现金流暂时无法周转
的消费者，提供了一个简便有效的融资
方式。然而，天下没有免费的午餐，对
消费者而言，信用卡分期远没有银行宣
传的那么划算。
手续费率远比想象的高某IT公司职

员小王花1.2万元买了一套家电。听说
信用卡分期免利息，于是准备用信用卡
分期付款的方式来支付。按照宣传，每
月手续费率为0.6%，即年化利率只有
7.2%。于是，他选择了12期分期，每
月还款1072元。
可是细想，就能发现问题：持卡人

并非一直欠银行12000元，每还一期
后，持卡人欠银行的本金是递减的。
到最后一个月，持卡人只欠银行

1000元，但银行仍按12000元为基数
收取手续费，所以，消费者实际承担的
年化利率会明显高于7.2%。按照测算，
持卡人实际支付的真实年利率约为
13.03%。
信用卡分期业务在多数情况下是一

种高利率的消费融资行为。消费者在测
算资金成本时，可以简单将其月利率乘
以24，得到更接近实际的年化利率。
一次性收取手续费不划算目前银行

收取手续费有两种方式，一种是以月手
续费的方式平均每期收取，如农行、建
行、交行、民生等;另一种是在缴付首
期款时一次性收取，如招行、工行、中
行等。显然，同等月费率条件下，一次

性收取不如每月收取划算。
以购买金额1200元的产品、申请

分 12 期付款为例，如果一次性收取
7.2%费用，真实年利率为14.02%;而如
果分每个月收取，对应的年利率则为
13.03%，两者利率相差约1%。
同等费率条件下，应优先选择分期

收取手续费的银行，除了可以降低实际
承担的费率，还可以降低初期的资金压
力。
优惠活动实为“高利贷”“我行发

卡十周年，为了答谢老客户，我们针对
我行信用卡优质客户，提供一笔无息贷
款，额度为2万元，不仅可以免手续费
ATM取现，而且还款时可以分期还
清。”你是否曾接到过某银行信用卡中
心工作人员的电话?实际上这并非完全
免费，“如果选择12期分期，每月只要
支付0.75%手续费就行了。”
活动实质是在向持卡人推销分期付

款业务，而且，这种分期业务的消费者
资金投向不确定，风险高于传统分期业
务，因而要求的手续费也更高。
小心“满额自动分期”只要消费者

办卡时一不小心勾选了“满额自动分
期”选项，或接听客服营销电话时答应
开通此业务，则只要每期账单刷卡消费
达到约定金额，银行便会将该笔业务自
动处理成分期业务。
而后续持卡人打电话要取消该业务

时，则往往需要一次性结清未支付的手
续费。选择了自动分期业务，持卡人还
需要承受高额的费率。 本综

■高淑娇

近期由于人民币大幅贬值，投资外
币理财收益较高，工行外币理财业务大
受客户欢迎，为此，工行加大了外币理财
的发行力度,外币理财产品已从去年每
月发行1款，增加到近期每月发行4-5
款。
一、外币理财收益
工行的客户经理给您算一笔账，假

设客户在2月前，以100万元购买一款人
民币理财产品，年化收益5%，产品到期
客户拿到的收益大约8330元人民币。但
同期，客户如果购买的是一款美元理财
产品，尽管产品约定收益为4.1%，但由于
美元相对人民币升值，汇率收益也有
2.5%左右，如折算为人民币，合计客户能
拿到的收益约11000元。这多出来的近
3000元，就是投资外币理财的超额收
益。
二、谁更适合购买外币理财
乐清有众多的华侨、侨眷、以及从事

外贸的公司和个人，手头有相当数量的

外汇储备。持有外币直接进行投资理财
成为市民的新选择将欧元存在银行利息
才0.2%，买欧元理财产品收益高了近20
倍。除此之外还有子女出国留学计划、经
常性出境旅游的客户都是购买外币理财
产品的合适群体。
三、如何选购外币理财产品
外币理财产品选购要点如下：一是

看外币理财产品的投资方向。二是看外
币理财产品的风险等级。和人民币理财
产品一样，这两项要素在外币理财产品
说明书上都会有详细说明。现工行新推
三款美元理财产品:（1）代码USD1429，
期限90天，预期年化收益率2.70%，发行
时间5月24日-5月28日，起点0.8万美
元，柜面、网银都可以购买。（2）代码
USD1431，期限355天，预期年化收益率
3.80%，发行时间5月24日-5月28日，
起点0.8万美元，柜面、网银都可以购买。
（3）代码USD1433，期限189天，预期年
化收益率3.40%，发行时间5月29日-6
月2日，起点0.8万美元，柜面、网银都可
以购买。 本综

■张海也

2014年6月1日起至2014年8月31
日，凡中国银行62开头银联信用卡持卡
人，预订指定出境跟团游线路，并使用
中行62开头银联信用卡在中国国旅门店
全额支付订单团款，即可享受两人或两
人以上出游超值立减优惠，出境游最高
可立减4000元/单，每单2成人起订，
每卡仅限享受一次立减优惠，名额有
限，订完即止。机会难得，还等什么，
心动不如行动吧！
主要路线有：
精选美国线路，最高每单立减4000

元（美国东西海岸、夏威夷等）；精选
夏令营线路，最高每单立减4000元；
精选邮轮线路，最高每单立减 3000
元；精选韩国线路，最高每单立减2000
元；精选台湾线路，最高每单立减2000
元。详询中行专线4008284008。

刷中行62开头银联信用卡
出境游最高立减4000元

乐清农行“开运状元粽”震撼上市

工行外币理财业务受客户青睐

昨天，市民叶女士赎回了在理财通
(微信旗下的互联网金融产品)里购买的这
两只货币型基金，重新寻找别的投资。最
近不仅理财通破五，而且以余额宝为首的
宝宝辈互联网金融产品年化收益也纷纷
跌破5%，加上银行系“宝宝”收益增进以
及电信运营商“宝宝”的异军突起，吸引不
少投资者弃网而去，这也意味着市民活期
理财进入“三国时代”。
公开的收益资料显示，微信理财通挂

钩的4只产品年化收益已全部跌破5%关
口，其中华夏基金财富宝为4.87%、汇添
富基金全额宝为4.859%、易方达基金易

理财为 4.8910%、广发基金天天红为
4.946%。此外，百度百赚、零钱宝等互联
网产品收益率也都跌至5%之下。总体来
看，目前40余只产品均已徘徊在4%~5%
的收益区间。另外，近期还有几只产品收
益率低于4%。
破七，破六，破五，余额宝等互联网系

基金理财产品从辉煌的顶点滑落的同时，
银行系同类产品正在迅速崛起。截至昨
天，像兴业“掌柜钱包”互联网理财产品7
日年化收益率为5.429%；平安银行“平安
盈”7日年化收益率为5.16%，中银“活期
宝”7日年化收益率为5.078%.而中信的
“薪金煲”首发当日7日年化收益率一度
涨破9%。
与此同时，通讯运营商也开始积极参

与“宝宝”大战。继中国电信推出金融理财
产品“添益宝”之后,中国联通将联手安信

基金推出一款被称为"话费宝"的产品；中
移动也在与基金公司接洽。虽然后两者的
收益情况还不明，但天益宝目前宣传收益
在5%至7%，作为初出江湖的产品，用高
收益来招徕客户也在情理之中。
相对而言，以余额宝为首的互联网金

融产品随着收益下降则受到较大的压力。
本地一券商基金部的相关负责人认为，宝
宝之所以有高收益，主要跟银行方面的协
议存款利率较高，但随着近期高收益协议
存款的到期，7日年化收益“破5”会成为
未来的趋势。虽然目前有少部分宝宝的收
益还维持在5%~6%的水平，但一般都是
在吃去年和银行签订的高收益协议存款
的老底。现在协议存款利率已经下滑至
4%以下，也就是说，今年互联网“宝宝”们
的总体平均收益将维持在4%~4.5%的水
平。 本综

信用卡分期付款四大陷阱
手续费率比你想象的高

“妈妈，我包里有钱，我替你买面
包。”家住广州海珠区的小朋友瓜瓜，从
小背包里掏出一毛钱，信心十足地想埋
单；3岁大的瓜瓜，显然还没有学会如何
区分钱币的面值，不知道1角钱是买不
到一个面包的。
儿童节临近了，儿童财商教育的话

题再次成了“妈妈群”中的热点话题；
很多家长非常重视宝宝的智商与情商培
养，唯独忽略了对宝宝成长意义重大的
财商。其实，发达国家的教育学家认
为：财商培养应趁早，3岁即可起步“数
钱币”，5~7岁，可以培养孩子做家务赚
取零用钱，而7~12岁，则是孩子建立初
期理财观念的关键时期。在此期间，家
长可以逐步增加儿童成长方面的理财投
入，不仅为孩子购买意外与健康保险，
还应为孩子未来的教育、成长设立专项
投资基金，优选基金定投类的理财产品。

3~5岁
了解钱币、认识钱币功能

根据英美当代的儿童教育理论，儿
童的财商教育一般从3岁开始培养；这
个时候，多数儿童都已开始学习，财商
教育也可同步进行。友邦保险广东分公
司的刘新经理认为：父母可以通过游戏
等方式教会儿童辨认各类钱币，包括纸
币与硬币，对比钱币的面值；通过风趣
的游戏寓教于乐，让孩子初步接触到
“钱”的概念。
之后，可以引导与监督孩子购买简

单的商品，比如面包、车票、书籍等，
学会“找零”，让他们认识到钱的作用和
消费的概念。一次性支出的金额不适宜
超过30元。不过，这一阶段，不适宜给
孩子过多的零花钱，以防养成孩子乱花
钱的坏习惯。
理财配置：针对儿童成长的理财投

入适宜定在2万~5万元，这个阶段不必
在孩子身上投入过多的金钱，但基金定
投产品则买得越早越有利。其中保险产
品占比应为40%，基金定投产品投入应
为40%，黄金产品投入则为20%。
保险推荐：长城人寿保险专家表

示，儿童生性好动，自我保护意识和能
力比较差，加上家长安全意识也不够
强，导致幼儿在日常生活中发生意外的
概率远高于成人。据调查，目前意外伤
害已经成为14岁以下儿童的第一死因，
具有发生率高、死亡率高的特点。
一般的少儿意外保险都包含有意外

身故、伤残、疾病、意外伤害门诊、意
外伤害住院医疗等保险赔付范围。专家

建议家长可以采取意外险、医疗险、教
育险的顺序购买少儿险。

7~12岁
对比商品价格、学会卖旧报纸

这个阶段是儿童财商形成的最重要
阶段。首先要养成孩子勤俭持家、量入
为出的习惯。建议城市父母经常带孩子
去超市挑选生活日用品，言传身教、对
比价格。其次，继续贯彻上一阶段的做
家务赚零用钱方针，可以增加一个项
目：卖旧报纸、卖饮料罐等废品。最
后，10岁之后，父母需带孩子去工作单
位参观，了解父母工作的艰辛。
理财配置：理财投入可以提升至8

万~20万元。其中，保险产品的投入为
20%，黄金产品的投资减少为10%，基
金定投产品的比例依然为40%，储蓄方
面的投入提升到30%。
保险推荐：子女教育经费是绝大部

分家庭的一项重大支出，尤其近年随着
教育成本和通胀压力上升，如何及早为
孩子未来的教育进行资金储备，被越来
越多家长提上议事日程。保险专家指
出，不少家长在孩子10岁的时候就开始
做教育金准备，一些有财力的家庭也将
孩子留学提上日程。按照保险合同约
定，除在其成长的不同年龄段提供教育
金支持外，还提供投保人在储备该教育
金期间的风险保障。
目前，市面上的教育金保险产品主

要有三种返还方式:第一种是保单生效日
起，每年返还一定数额的生存金；第二
种是在约定时间开始，每年返还一定数
额的生存金，主要针对高中、大学阶段
的教育费用；第三种是在约定时间一次
性返还，不仅能提供一定阶段的教育费
用，还可以提供创业金、婚嫁金、养老
金等生存金。

5~7岁
做家务赚零用钱、初试储蓄

而到了5岁，在受了大约两年的学
龄前教育后，父母要让孩子认识到“劳
动与金钱”的对应关系，可以引导他们
通过做家务活来赚取零花钱。比如打扫
卫生、擦鞋等。但对于每次家务劳动的
物质奖励，不适宜超过10元的范畴。而
且，对于孩子赚取的零花钱，父母要过
问其实际用途，引导其理性消费。刘新
认为，这个阶段，家长可以让孩子接触
传统的理财工具，教会他们开设银行账
户、学会存钱罐储蓄。虽然时代在变

化，但有关理财的基本原理却永远不会
改变，需要从基础学起。
理财配置：儿童理财的整体投入可

以提升至5万~8万元。其中，保险产品
的投入减少为20%，黄金产品的投入仍
为 20%，基金定投产品的投入增加到
40%(之前没有买的可以现在买起)，另外
的20%则改为储蓄投资。
保险推荐：白血病等恶性肿瘤最常

发生于2~7岁的儿童身上。所以孩子一
出生就帮他们购买健康险加年金返还的
产品，其中重疾险越早买越便宜。匡俊
表示，“除了重大疾病保险，还可以搭配
住院医疗方面的保障。”不过值得注意的
是，目前孩子投保以死亡为赔偿条件的
保险(定期寿险、意外险)，累计保额不超
过10万元，即超出10万元保额部分被视
为无效。

12岁以上
可以接触基金、股票

根据欧美的成熟理论，这一阶段适
宜让孩子全面进入成人的理财世界。历
史上，很多著名的投资大师、商业大
鳄，也正是在这一阶段学会了熟练掌握
理财工具的。
知识学习方面，家长应引导孩子认

识理财产品，对比其收益率；了解简单
的金融市场常识；鼓励孩子多看金融理
财类书籍，商业大亨的励志故事就比较
适合孩子阅读。
而在实际操作方面，家长可以引导

孩子尝试操作基金与股票、购买银行理
财产品，但孩子实操的单次金额应该控
制在5万元以下。在此阶段，家长应以
成人的思维、平等的姿态来与孩子沟
通，切勿低估孩子的“财商”。不过，凡
事也应有个“度”,学习理财，只是常规
学业之外的业余活动。
理财配置：整体投入应提升到20万

元以上。其中，保险产品的投入占比可
以减少为 10%，不用再多买黄金与储
蓄，基金定投产品的比例为40%，剩余
50%建议购买各类银行理财产品，以求
获得更高的收益率。可让孩子尝试管理
自己的银行理财品账户。
保险推荐：“若家长帮孩子投保了教

育金的话，在小孩读高中、大学等时刻
都会有定额教育金的领取。”保险专家指
出，出于安全问题的考虑，少儿险身故
方面只有限定10万元的保障，等到孩子
18岁之后可以考虑提高这方面的保额，
以及重疾险方面的保额。
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