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有房要装修，装什么风格好呢？自
己装，还是找公司？什么材料环保又节
约？怎么监督工程质量？这些问题都是
正准备装修的业主最为关心的问题。
市民都希望以物有所值的装修预

算，营造出一个健康的环境。于是，苏
乔装饰以“健康”为主题，精心推出了
一场大型装修沙龙，为市民解析装修过
程中需要注意的各种事项、当下设计趋
势、装修工艺常规问题、软装搭配学
习、建材选购误区、装修管理验收工序
等一系列知识。
10载光阴，10年相伴。苏乔装饰

作为行业的领军者，同时也承载着业主

们10年的支持与信赖。苏乔装饰携手
所有同盟，将以最大的热情、最细致的
服务为您答疑解惑。
沙龙地点：天豪大酒店天豪一厅
时间：12月7日下午1：00－5：00
活动现场还将有豪礼回馈业主。此

外，此次活动特设签到礼、抽奖礼、签
单礼、升级礼⋯⋯年度巨献，不要错过
哦。
欢迎市民预约参观
预约电话：62582828
苏乔装饰：乐清市旭阳路 97 号

（上海证券旁）

苏乔装饰“健康装修”沙龙 为您答疑解惑

别墅效果图

目前，国内集成灶品牌众多，不少
进口品牌逐步入驻中国市场，使得集成灶
企业利润增长逐渐趋于平缓，竞争压力越
来越大。可以说，集成灶市场是一个暴雨
之中的水潭，看似已被搅拌浑浊，实则势
头越来越猛。
作为中国500强企业之一，杭州奥

普博朗尼厨卫科技有限公司拥有数条国
内先进的全数字产品生产线和大型生产
基地，凭借其专业的生产框架，完善的
产业链结构以及超过2000万元的研发投
入，使得奥普博朗尼品牌迸发出前所未
有的激情。
在2009年奥普打出了“环保灶 奥

普造”的口号，正式推出全新高端厨电
产品——“奥普博智能集成环保灶”。奥
普博智能集成环保灶的侧吸下排安全
360°、天罗净吸 99%、百变柜门N选
1、双V二次油烟分离等4项核心技术，
顺应了经济学家克莱顿·克里斯坦森的
“颠覆性创新”的生产技术创新观点，开
创环保灶的全新技术标准。
在市场运作中，特别是在品牌推广

上，奥普集成灶摒弃传统的营销方式。
奥普认为真正的核心竞争就是产品本身
的竞争，是产品质量的竞争。只有产品
质量过硬，真正满足了消费者的需求，
才能取信于消费者，最终赢得市场。

环保节能产品成发展趋势

眼下，消费者更加关心健康的生活
方式。环保、节能、绿色健康的经营方
式也逐渐成了一种趋势。
作为集成灶行业的领航者，奥普一

直都有自己的理念。目前，奥普的集成
灶产品已经发展到集成灶3.0时代，远领
先于行业其他产品。所谓的集成灶3.0，
就是将集成灶模块化，实现集成灶3.0即
功能模块化、风格适配化、使用人性
化、维护便利化、清洁轻松化的5S标
准，完美解决了困扰集成灶行业多年的
安全、节能、安装、维护、售后等难
题。奥普每年都投入巨资在研发上，经
常参加国际性交流活动，用国际性的眼
光来研发产品。
奥普集成灶的特点主要体现在4个

方面。
第一，它真正实现了环保、节能。

1、奥普集成环保灶采用侧系式近距吸净
结构，油烟吸净率达到99%以上，远离
油烟危害，保持清新空气，捍卫人体健
康，最大程度的降低了油烟对居家和人
体的污染。2、独有的双V型2次油烟分
离结构，使油烟分离高达90%以上，避
免火星油烟直接排入大气而污染空气。
3、采用侧系下排专利技术，比环吸下排
环保灶更节能。
第二，智能化程度高。奥普的集成

灶在设计中实现智能化，其集成灶拥有
智能控制、显示面板，自感全台面照明
系统，溢油报警系统等。
第三，人性的集成灶。1、人机对话
——开机笑脸设置，享受每一天的快乐
烹饪时光。2、人性化操作平台——操作
平台及开关显示屏，布置合理，不用弓
背屈膝，操作伸手可及。3、科学集成结
构——油烟机、燃气灶、保洁柜、农药
降解柜完美结合，功能布局合理，使用
方便，安装简便；4、静音境界——超大
进风口、阿基米德风道、懂平衡涡轮，
有效降低电机运转噪音。5、3面出风
——便于安装。6、保温置菜区——烟机
上方设置智能保温区，可搁置先做好的
菜，防止冬天时菜很快变凉。7、全封闭

防水开关——全封闭防水开关，经24小
时入水防漏测试，避免汤水侧翻引起的
故障等。
第四，超强适配性的集成灶——国

家专利百变柜门。1、结构适配——高
度、沿角、柜门尺寸、踢脚线。2、外观
适配——柜门颜色、材质、拉手等。

做厨房行业的领航者

据了解，超过70%的受访市民不了
解集成灶与煤气灶的区别，部分人甚至
将集成灶与煤气灶混淆。奥普也意识到
这一点，由于消费者对产品认识不够，
还不了解产品能带来的核心利益，所以
集成灶业并未普及，甚至不被接受。在
今后的市场推广中，对消费者进行产品
的原始教育就显得非常重要了。
从2012年开始，奥普博朗尼在营销

推广上更注重基础工作，加强培训。即
让奥普的代理商懂得如何介绍产品，如
何与消费者沟通，如何做好售后服务形
成良好的口碑，如何做渠道并找到适合
自己盈利模式。奥普在2012年里通过努
力取得了丰厚的回报，业绩增长50%，
这更坚定了奥普做好品牌影响力的决
心。

集成灶逐步入市 奥普诠释高端厨房生活


