
钻石直销惠时间：2013年11月6－8日（每日9：00－
17：30）
地址：乐清市伯乐东路557号乐清日报一楼大厅
咨询：400－0328858

消费课堂Z huanban

市场解析Z huanban

活动预告Z huanban

钻石是完全标准化的产品，决定
一颗钻石价值的是钻石的颜色、重
量、净度、切工。这4项指标的英文
首字母为C，简称4C标准。市民在
选购钻石的时候，只要综合“4C”，
就可以准确对一颗钻石的价值和品质
做出对比。
正规品牌珠宝商行销售的钻饰，

对钻石的重量、净度、颜色、切工都
有明确标示，这些要素缺一不可。因
为每颗钻石经切割商切割后，必须送
到权威检测机构，由它们出具相关证
书才能上市。因此每颗钻石好像人的
身份证一样，拥有唯一的证书编号,
且证书上会标明该颗钻石的具体4C
数据。
4C之克拉重(Carat Weight):越

大越值钱，圆钻 1克拉直径大约为
6.5mm。
4C之净度(Clarity):钻石的净度

评定标准基本上都是在10倍放大镜
下观察。FL、IF无或几乎没任何瑕

疵，属于收藏级别；VVS1、VVS2
含有极其微小的瑕疵,适合克拉钻；
VS1、VS2含有细小的瑕疵，适合30
分以上的钻戒；SI1、SI2尤其是I1、
I2、I3则比较容易观察到瑕疵。根据
经验，VS和VVS相差极其微小,所
以在选择30分至1克拉的钻石时,VS
无疑性价比更高。
4C之颜色(Color)：钻石的颜色

由D色到Z色总共21个色级，D-F
无色，G-H接近无色,I-J有轻微的
颜色，K及后面的色级则有较深的颜
色,不建议使用。不是特别大的钻
石，选择H色就好；80分以上的钻
石，最好选择G色或更高色级。
4C之切工(Cut): 切工一般分为

5个等级，EX (极好)、VG (优良)、
良好(G)、尚可(Fair)、不良(Poor)。
因为切工对钻石的火彩影响较大，建
议最好选择EX的切工。另外，抛光
和对称也最好选择 EX，即所说的
3EX。

■叶子/文

“钻石直销惠”明天起在乐清日报一
楼隆重举行。平时买一个钻戒的钱，明
天可以买一对；平时买个小克拉，明天
能买“土豪钻”。咨询热线：85511662。
已经在温州市区持续举办、人气爆

棚的“钻石直销惠”，本周正式进入乐
清，进行为期三天的巨惠活动。
本次活动，全面联合深圳市新灵感

首饰有限公司提供产品，温州全城热恋
钻石商场提供售后服务。所有产品从工
场直接到柜台，去除中间环节，全面压

缩中间费用，希望给消费者一次实实在
在的实惠盛宴。明天开始到周五，三天
机会不容错过。
深圳市新灵感首饰有限公司是一家

在钻石行业具有领先优势的生产厂商，
通过引入国际透明定价体系，所有产品
货真价实，全部附带权威的国检证书。
此次举办“钻石直销惠”，工场直供
1500多枚精美钻戒、1000多颗国际高品
级克拉钻，比平时价格低一半以上，大
力度回馈消费者。
提供售后服务的温州全城热恋钻石

商场，是温州唯一平价钻石量贩。不仅

专业规范，而且服务优良。消费者今后
使用过程中，需要钻戒扩缩、清洗、抛
光等，拥有了全面保障。
主办方认为，钻戒销售价格过高，

对于珠宝行业的健康发展并非好事。钻
石是国际标准化产品，价格透明是消费
大趋势。期待通过活动举办，帮助市民
省钱买钻，聪明买钻，使得钻石消费成
为广大百姓生活的基本需求，最终实现
藏富于民。
要买货真价实的钻石，明天就是机

会。

■李季/文

出厂价3000多元的钻石，经常卖1
万多。“钻石恒久远，距离我太远”，成
了当下很多消费者对钻石欲买又怕的真
实写照。事实上太多的秘密影响了钻石
的价格，也影响了人们的选择。
为了让人们更好地了解钻石，更放

心选购钻石，我们有必要一起解读钻石
中蕴含的秘密。
秘密之一: 钻石是完全标准化产品
珠宝专家介绍，与翡翠、红蓝宝石

等不同，钻石是完全标准化产品。决定
一颗钻石价值的是钻石的颜色、重量、
净度、切工。这4项指标的英文首字母
为C，简称4C标准。市民在选购钻石的
时候，只要综合“4C”，就可以有效对
比出一颗钻石的价值和品质。
在上海、北京等大城市，很多人在

买钻戒之前都会做足功课，对钻石选购
都非常了解，有些人的钻石知识甚至超
出营业员。这些地方的钻戒价格之所以
能够真正降下来，与消费者对钻石知识
的掌握度有关。而在本地，大部分市民
对钻石鉴定标准是知之甚少，很多人甚
至说，都是听商家的。
秘密之二：4C指标看懂并不容易
很多市民去买钻石时才发现，两颗

颜色、重量、净度、切工相同的钻石，
可能标价差异不小；一些钻石，三个指
标相同，只有一个指标差异，可价格差

了几倍。到底什么样的钻石才是真正实
惠？人们总是到买的时候，才发现在自
己迷糊了。因此，尽管钻石是完全标准
化的产品，颜色、重量、净度、切工所
构成的“4C”，基本决定了一颗钻石的
价值，但是消费者要综合4C指标并不容
易。
所以，如果你跑到香港、上海购

买，你在某天弄清楚自己所买钻石的真
相，那时要想维权并不容易。而通过厂
家直接销售，产品价格实惠，来路明确,
就可以避免冲动消费的后遗症。
秘密之三:不仅是饰品还可收藏
越来越多的有识之士，已经认识到

钻石的特殊属性：“买钻石很合算，尤其
是高级别的卡拉钻，既适合日常佩戴、
彰显身份，又可以收藏。”
据了解，作为宝石之王的钻石，有

着“恒久远，永流传”的美誉，近几十
年来，相对稳定的价格，让其收藏价值
被普遍认同。收藏钻石在国外已经十分
流行，尤其是一枚带有美国GIA证书的
裸钻，更是国际硬通货。在北上广等大
城市，克拉钻收藏已渐渐形成趋势。在
本地温州市区等地，随着钻石知识的普
及，一些人也已经开始盯上了钻石的收
藏。买一枚克拉钻，当作温州女性的装
备大件，不仅能彰显自己的品味和地
位，还可以收藏，何乐而不为？
秘密之四：流通环节决定售价
钻石原矿开采出来之后，要先在钻

石厂中回收，然后原石分级，然后大宗
交易，然后到加工厂切磨。切磨好的钻
石，经过一层层经销商，再卖到消费者
手中。
流通中间的每一道环节，肯定都需

要加上一定的费用和利润。流通环节越
多，加上的数字越多，到最后卖到消费
者的手里，钻石肯定便宜不了。中国的
钻石零售市场至今20多年历史，似乎已
经习惯了“暴利生存”。
所以，钻石要实现平价，关键要从

压缩环节开始。如果能从厂家直接到销
售柜台，肯定可以把费用压缩到比较小
的范围。
秘密之五：不是所有的钻石都值得

收藏
近年来，已经有部分温州人涉足钻

石的收藏。国际钻石价格的坚挺，确实
也让一些人尝到了甜头。不过，并不是
所有的钻石都适合收藏。
用于收藏的钻石，应该是高级别的

克拉钻。如果从今后的交易考虑，最好
是裸钻。很多镶嵌成型的钻戒，可能是
为了遮盖钻石的瑕疵，让一些净度或者
切工不够完美的钻石，得以提高等级、
提高售价。
所以，到厂家直接供货的直销惠现

场，精挑细选裸钻，然后根据自己购买
的目的决定是否配上戒托，可以更好避
免钻石陷阱。

■张晓琳/文

在很多商家心目中，温州消费观念
和消费水平在国内很超前。全国几个商
业巨头纷纷抢滩本地，争先恐后上马大
型购物商场就可见一斑。据钻石行业人
士介绍，温州一年的钻石消费数量，要
远超浙江其他城市。这还不包括直接飞
到外地或国外购买的人群。如果加上在
外购买的人群，估计在全国都是排得上
名次的。
为何温州人这么爱买钻石呢？温州

一位珠宝经销商认为，主要有三个方面
原因：一是市民消费观念超前，崇尚个
人品味。温州人常说“三分相貌，七分
打扮”，很多人在追求形象气质时，不
惜花大成本，对高价钻石情有独钟也就
正常了；二是钻石的天然属性，注定其
大受欢迎。钻石是集高硬度、强折射率
和高色散于一体的宝石品种，有其他宝
石不可比拟的光彩。特别在阳光及灯光
的照射下，熠熠生辉，让佩戴者光彩照
人。这是其风靡世界几百年而不衰，让
众多女性欲罢不能的原因。三是市民消
费能力强，当外地结婚主要流行30分

钻戒时，温州已经越来越多出现 80
分、克拉钻，钻石钱人们花得起。
但是调查发现，目前本地的高端消

费尤其是珠宝钻石，价格偏贵，存在
“暴利”现象。不少人舍近求远，会跑
到深圳、香港去买钻戒。业内人士表
示，本地的珠宝消费量很可观，然而之
前高昂的钻戒价格和落后的产品款式，
会阻碍了一部分消费人群释放需求，高
端消费“出逃”是有道理的。
有数据表明，随着年底结婚旺季的

到来，婚庆市场将迎来一个新的高峰，
不少珠宝商家多以打折为主要营销手段
吸引消费者。然而对照深圳的批发行情
就可发现，就算买的时候商家给你七
折，商家仍利润可观。谁要是按钻戒的
标价购买，那就是当冤大头花大笔冤枉
钱。
钻石是标准化产品，钻石的4C是

检验钻石的唯一标准，国际钻石定价较
为透明。这样的情况下，市民还很难买
到实惠的钻戒，甚至要多花几倍的费
用，就由不得人们发出内心呼吁：何时
能像深圳、香港一样买到真正实惠的钻
石？

以往1万多元的30分钻戒现只需3799元，省钱过半；
以往2万多元的50钻戒现只需8199元，一降到底；
以往6万多元的1克拉钻戒现只需24999元，机会不容错过。

钻石工厂空降
价格让人疯狂

深入揭开价格昂贵的真相 全面分析市民关心的话题

关于钻石，你不知道的秘密

消费者该怎样挑钻石

温州人为何这么爱买钻

广告2013年11月5日 新闻热线 61116222


